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摘! 要：汇率形成机制改革和人民币汇率的调整，短期内必然对经济增长产生一定的影响，尤

其对外贸企业的影响很大。通过对外贸企业的影响的分析，提出一些对策和建议，来规避汇

率风险，减少负面影响。
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! ! 一、人民币升值和汇率形成机制改革

对外贸企业进出口业务的影响

由于人民币升值的影响，将会影响外贸企业

的利润或削弱出口产品的国际竞争力。

(、出口应收款和已签约合同的自营出口直接

产生汇兑损失

人民币升值 "0 ，外贸企业每一个美元直接

的汇兑损失至少 ( 角 , 分到 " 角，具体表现在两

方面：一是出口应收款结汇损失。外贸企业出口

周期一般在 " 个月以上，最长的达到半年以上，出

口应收款较多。据统计，调查的 (% 家外贸企业出

口应收款高达 ").) 万美元，按自营业务占 .$0
计算，直接损失在 ",) 万元人民币。二是执行人

民币升值前签订出口合同产生的汇率损失，(%
家企业需执行汇率升值前签订的出口合同值高达

.%.. 万美元，将形成结汇损失 ./) 万元人民币。

经营规模小、利润微薄的企业甚至要亏本。

"、导致外贸企业代理费收入下降

汇率升值不但使外贸企业产生汇兑损失，而

且还使其代理费率下降。我市外贸企业除自营业

务外，还有相当一部分代理业务，一般只收取代理

手续费。人民币汇率升值后，委托方利润相应减

少，为转嫁损失，纷纷要求降低代理费，由于竞争

激烈，外贸企业无法拒绝。据了解，盐城市不少外

贸企业的代理费已降到 $1 .0 -$1 ,0。

/、严重影响外贸企业下半年出口和后续经营

外贸企业的出口业务，从签订合同到组织货

源出口外汇回笼，一般有几个月时间乃至更长。

升值前已签订的出口合同都未考虑汇率因素，如

与境外客户不能重新定价，则有可能形成利润倒

挂，外贸企业要视情况在承担履约损失和支付违

约金之 间 进 行 权 衡，有 可 能 发 生 部 分 毁 约 行

为［(］。

调高出口价格，必然要以损失部分客户为代

价。调查的 (% 家企业只有 " 家表示出口量勉强

维持在去年的水平，其余 (/ 家外贸企业老总预

测今年的出口量下降幅度在 "$0 到 /$0 之间。

江动集团进出口有限公司以出口柴油机为主，年

出口量为 .$$$ 万美元，市场主要是越南、印尼、纳

米比亚等国家，由于市场竞争激烈，应收账款一直

较多。如要将 "0 的升值成本贸然转嫁给客户，

必然要失去部分市场。所以，该公司负责人表示

将观察国内国外同行动向，争取在提高产品价格

和巩固出口市场之间加以兼顾。

二、汇率升值影响外贸企业的原因分析

(、外贸企业出口远大于进口，形成汇兑损失

我市目前共有外贸企业 /$ 多家，主要以出口
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为主，进口很少，无外汇需求。!""# 年上半年，出

口收汇 $% & 亿美元，出口收入占进出口收支总额

的 ’’(，外汇收支严重失衡，外贸企业自身无法

抵冲和消化人民币升值产生的汇兑损失。

!、出口以初级加工产品为主，自主定价权小

我市外贸出口以初级产品为主，外贸企业的

利润水平本来就非常低，很多企业仅仅是通过出

口增加销售量，以求降低单位产品固定成本，进一

步降价的空间很小，也很难将人民币升值的负面

作用向客户转移。如肠衣是我市大宗出口商品。

盐城天地国际贸易有限公司和盐城恒盛国际贸易

有 限 公 司 两 家 企 业 每 年 的 肠 衣 出 口 值 就 高 达

$!"" 多万美元。因国家从今年 & 月 $ 日起对肠

衣出口执行征 $)( 退 #( 的新政策，退税率下调

了 & 个点，企业已经不堪负担，利润率只有 !( 至

)(左右。由于境外客户集中在荷兰、丹麦、德国

和波兰等欧洲国家，具有相当的垄断性，加之肠衣

属典型的劳动密集型产品，价格谈判相当艰难，人

民币升值后企业基本上已无利可图。

)、企业在国际贸易结算中过分依赖美元

近十年来，人民币汇率一直盯住美元基本不

动。我市外贸企业为了便于计算成本、核算收益，

在国际贸易结算中一直主要以美元进行结算，而

不愿用汇率变化频繁的欧元、日元结算。一些出

口市场主要在欧洲的外贸企业也争取用美元进行

结算。在我们调查的 $# 家外贸企业上半年贸易

收入中，美元结算笔数和金额均占到 ’*( 以上，

必然要面对人民币升值的风险和损失，导致出口

产品的人民币收入相应下降。

&、外贸企业习惯于在固定汇率制下经营，缺

乏规避汇率风险的意识和能力

十年来，外贸企业一直在汇率相对固定的环

境下进行商业谈判和成本测算。对汇率变化和风

险缺乏考虑和关注，在定价时只计算利率成本，根

本没有考虑到汇率风险，同时也缺乏规避汇率风

险的专业人才和操作经验。

三、对策与建议

人民币汇率机制的改革使得人民币对美元的

汇率波动成为必然，而外贸企业从签约成交到收

付汇时的汇率不可能一样，因此，规避汇率风险的

重要性日显凸现，如何防范汇率风险对外贸企业

十分重要。

$、外贸企业首先要调整贸易结构

由于人民币升值，对进出口业务的作用相反，

因此外贸企业首先要调整贸易结构。目前大部分

外贸企业出口贸易大于进口贸易。由于人民币升

值有利于进口业务的开展，因此，要积极开展进口

贸易，不断扩大进口规模，实现+ 以进养出+，减少

升值带来的影响。

!、适当增加加工贸易的比例

加工贸易的进口成本为 $""( 外币标价，由

于人民币升值对进出口作用相反，进口产品随人

民币汇率上升而下降，因此加工贸易基本不会受

到人民币升值的影响。目前加工贸易出口比例占

整个外贸出口的比重还很低，一旦人民币进一步

升值，建议外贸企业考虑通过积极扩大加工贸易

比例，降低风险。

)、调整产品结构，提高产品附加值

我国外贸出口的产品，大多是劳动密集型、低

附加值的产品，利润率较低。因此，应当开发高附

加值产品，如果出口产品的利润率能够达到较高

的水平，那么人民币升值 !( 或更高，就不会对企

业产生太大的影响。同时要加速产品换代，走差

异化、品牌化之路，现在外贸企业之间经常发生互

相杀价现象，缺乏品牌长远规划，出口产品大多以

低价取胜。利用本次汇率调整时机，加速产品的

升级换代，从而提高出口产品价格，化不利为契

机，走差异化、品牌化之路，也能创造出另外一片

天地。

&、采用灵活的出口报价策略

从今年三月份就有人民币要升值的风声传

出，尽管汇率变动的日期还没有确定，但许多企业

已考虑人民币升值带来的影响，有些企业开始采

用了渐进式报价策略，每月将报价适应性调整，逐

步提高价格，这样人民币升值时，结汇的损失可以

减至最小。

#、学会向客户转嫁成本或压低进货成本

和客户共同分担人民币升值带来的利润空间

压缩的损失，是很多出口企业很自然能想到的避

险方式，但这要冒流失客户的风险。

,、选择金融衍生产品规避汇率风险

以往人民币汇率一直保持稳定态势，出口企

业一般很少采用风险规避工具。现在实行浮动汇

率制度，人民币升值预期不断升温，外贸企业也应

该关注如何选择金融衍生产品规避汇率风险。目

前主要有远期结售汇业务、商业发票贴现业务、代
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客外汇买卖业务、福费廷业务、押汇等形式，建议

外贸企业根据发生的业务的具体情况，选择适当

的金融衍生产品来达到规避汇率风险的目的［!］。

防范汇率风险有多种方法，企业的财务管理

工作者应根据具体情况，在成本效益、风险效益均

衡原则中进行科学预测和组合，充分把握当前和

未来的金融发展趋势，建立防范汇率风险的内部

控制管理体系，构建适合企业整体发展特点的财

务决策框架，综合运用各种避险方法。同时，深入

了解研究国际金融市场汇率走势，运用各种金融

工具和手段来维护自己的经济利益，做出较合理

的决策，有效地防范汇率风险。
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